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Auf die Mischung kommt es an

Mal3geschneiderte Finanzierung flr den Mittelstand

TR s B

Mittelstindische Unternehmer klopfen nicht
mehr so hiufig wie frither bei Banken und Spar-
kassen an. Sie suchen stattdessen nach Alter-
nativen, probieren es mit Factoring oder zapfen
offentliche Fordertopfe an. Der gute alte Schuld-
schein steht derzeit wieder hoch im Kurs, aber
auch neue Online-Plattformen, tiber die man sich
Geld bei privaten Investoren beschaffen kann.
Weil die Wirtschaft brummt, werden die Mittel-
stindler selbstbewusster und erfinderischer.

Die Daumen zeigen nach oben: In diesem Jahr
rechnet die Bundesregierung mit einem Wachs-
tum von 1,4 Prozent, 2015 mit 2,0 Prozent. Vor
allem dem deutschen Mittelstand geht es gut. Die
rund 3,65 Millionen kleinen und mittleren Un-
ternehmen in Deutschland bilden den volkswirt-
schaftlichen Grundstock der Republik und steu-
ern nach einer Schatzung des Bonner Instituts fiir
Mittelstandsforschung knapp 55 Prozent zur ge-
samten Wirtschaftsleistung aller Unternehmen
bei. Die meisten dieser Firmen sind liquide, nur
14 Prozent haben Probleme mit der Finanzierung
ihrer Geschéftstatigkeit. Jeder vierte Betrieb ist

’ Fiir einzelne Unternehmen
sind flexible Finanzierungen
die einzige Moglichkeit, der
Kreditklemme zu entkommen.

gut kapitalisiert und hat derzeit iberhaupt keinen
Bedarf an externer Finanzierung - Investitionen
kénnen somit auch aus eigener Kraft gestemmt
werden. Die Griinde liegen auf der Hand: Die Ge-
schéfte haben sich auch im vergangenen Jahr or-
dentlich entwickelt. Und damit sind nicht nur die
Eigenkapitalquoten gestiegen, sondern auch die
Liquiditatsreserven.

Mit diesen positiven Trends haben sich auch die
Verhandlungspositionen mittelstandischer Unter-
nehmen gegentber den Banken deutlich verbes-
sert. Auchwenndem klassischen Bankkreditimmer
noch eine herausragende Bedeutung im Finanzie-
rungsmix, vor allem bei Innovationsprojekten ab
200000 Euro, zuféllt, halten die Mittelstandler mit
wachsendem Erfolg Ausschau nach alternativen Fi-
nanzierungsmoglichkeiten. Damit begegnen sie der
abnehmenden Risikobereitschaft vieler Banken
und Sparkassen, die zu einer restriktiveren Kredit-
vergabepolitik der Institute gefiihrt hat.

Investitionshindernis ,Basel Il

Denn die Kreditinstitute sind an das Regelwerk
,Basel Il gebunden, das der Baseler Ausschuss
der Bank fiir Internationalen Zahlungsausgleich
(BIZ) nach der weltweiten Finanz- und Wirt-
schaftskrise aufgelegt hat. Es sieht strengere Vor-
gaben vor allem fir die Eigenkapitalausstattung
und Liquiditdt von Banken vor, die dazu fiihren,
dass die Institute bei der Vergabe ldngerfristiger
Kredite zuriickhaltender agieren und noch star-
ker auf die Bonitat ihrer Kunden achten.
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Obwohl die Konjunktur brummt wie selten, und
die Zinsen weiterhin auf einem Rekordtief liegen,
halten mittlerweile auch Mittelstdnder mit aus-
gezeichneter Bonitit Abstand zu den klassischen
Geldhiusern. Noch nie zuvor wurden weniger
Unternehmenskredite angefragt wie derzeit, und
gleichzeitig buhlen die Banken um mittelstandische
Kunden. Dadas Angebot die Nachfrage libersteigt,
locken sie mit extrem giinstigen Konditionen.

¥ Die akruelle
Struktur und der
Ist-Zustand des
Unternehmens
miissen realistisch
bewertet werden.

Finanzierung tUber Fordermittel
Trotzdem sind diese herkdmmlichen Bankkredite
immer noch relativ teuer; auch an der Kiindigungs-
méglichkeit von Kontokorrentkrediten, die beson-
ders von kleineren und mittleren Unternehmen
als Finanzierungsinstrument bevorzugt werden,
gibt es zunehmend Kritik. Vor allem bei der Finan-
zierung von Innovationsvorhaben spielen Banken
nur noch selten mit. Was zur Folge hat, dass gera-
de innovative Unternehmen auf Expansionsplane
verzichten miissten, wenn sie sich nicht nach alter-
nativen Finanzierungsldsungen umséhen. Deshalb
raten Wirtschaftsexperten schon seit langem, die
Firmenfinanzierung zu diversifizieren und die Ab-
hingigkeit von einer einzigen Finanzierungsquelle
zu vermeiden - zum Beispiel durch den Aufbau
einer zweiten Hausbankverbindung, mit der man
sich weitere Finanzierungsspielrdume und einen
Wettbewerbsvorteil schafft.

Fiir einzelne Unternehmen sind flexible Finanzie-
rungen die einzige Moglichkeit, der Kreditklemme
zu entkommen und damit die eigene Existenz zu si-
chern. Wer selbst initiativ wird und sich nicht allein
auf die Bank verlasst, wird auch auf die Moglichkeit
offentlicher Férdermittel stoRen - mit denen ge-
zielt Innovationsvorhaben in den Bereichen For-
schung und Entwicklung finanziert werden kénnen
und die nicht zuriickgezahlt werden. Sie gelten
hdufig als Investitionszuschuss im Rahmen der
Gemeinschaftsaufgabe zur Verbesserung der regi-
onalen Wirtschaftsstruktur. Zudem wird der Mit-
telstand prozentual héher gefordert als grofBere
Unternehmen. Es gibt sogar Zinszuschiisse fir
bereits bestehende Darlehen.
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Bei der groBen Vielzahl von Finanzierungsmog-
lichkeiten sollte ein Unternehmen stets dar-
auf bedacht sein, die flir sich
passenden Losungen zu fin-
den. Egal, ob Bankkredit, For-
dermittel oder Kapitalmarkt:
Die aktuelle Struktur und der
Ist-Zustand des Unternehmens
mussen realistisch bewertet
werden, weil Wachstum finan- 2
zierbar bleiben muss und Be-

triebe nicht in gefahrliche
Abhingigkeiten geraten
dirfen. Ob Leasing, das
Eigenkapital und Kreditli-
nie schont, Factoring, mit
dem Forderungen aus
Warenlieferungen oder
Dienstleistungen vor Fal-
ligkeit an ein Kredit- oder
Spezialinstitut Gbertragen
werden, Private Equity oder
Business Angels-Kapital, mit
dem sich Privatinvestoren an ei-
nem Unternehmen beteiligen, Liefe-
rantenkredite, die Verkaufer von Waren

oder Dienstleistungen gewahren, Schuldschei-

ne, die immer mehr Mittelsténdler als Eintritts- W 28 % Bankkredite
karten fur den erweiterten Kapitalmarkt nut- 53 % Eigenkapital
zen, Genussscheine, die ebenfalls hoch im Kurs B 14 % Fordermittel
stehen, Mezzanine-Kapital, eine Mischform aus B 5 % Sonstige

Fremd- und Eigenkapital, Crowdlending-Platt- (wie Mezzanine u.a.).
formen wie Zencap, die Unternehmen mit pri-

vaten Investoren zusammenbringen, oder der

Nach dem KfW-Mittelstandspanel
wurde 2012 die Investitions-
finanzierung im Mittelstand

SO vorgenommen:

klassische Bankkredit: Es ist der optimale Mix, Almut Friederike
der Deutschlands Mittelstand eine erfolgreiche Kaspar
Zukunft sichern wird. un Journalistin

FOrderungen
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Subventionen
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Finanzierungsbaukasten

So geht es auch - neben dem klassischen Bankdarlehen
gibt es bedenkenswerte Alternativen

Almut Friederike
Kaspar

Business Angels:
Journalistin Ha a2 g

Vermogende Privatpersonen, die sich mit
Eigenkapital und unternehmerischem
Know-how vor allem an jungen und inno-
vativen Firmen beteiligen und auf hohe

Maschinen und EDV gegen eine monatliche Lea-
singrate. Das Unternehmen kann nach Vertrag-
sablauf entscheiden, ob ein Eigentumstibertrag
gegen Zahlung einer Restsumme stattfindet
oder ein neuer Vertrag abgeschlossen wird.

Renditen hoffen.

Crowdlending:

Eine noch recht junge Form der Schwarm-
finanzierung (Crowdfunding), bei der
Unternehmen tber digitale Plattformen
ihre zu finanzierenden Projekte prasen-
tieren. Nach Prifung der Bonitdt kén-
nen private Investoren das notige Geld
aufbringen und dann von den Zinsen
profitieren.

Factoring:

Offene Rechnungen werden Banken oder
Spezialinstituten {bertragen, die die-
se Forderungen Ubernehmen und gegen
Geblihr die falligen Betrige
sofort auszahlen. Die-
se Finanzierungsform
lagert das Forderungs-
management aus und
schafft administrative

Erleichterung.

Leasing:
Anmietung von mobilen
Investitionsglitern wie
Fahrzeugen,

Lieferantenkredit, auch
Handels- oder Warenkredit:

Ein meist kurzfristiger Zahlungsaufschub,
den ein Lieferant seinem Kunden gewahrt,
gehort zu den wichtigsten Finanzierungs-
quellen deutscher Unternehmen - aller-
dings mit hohem Effektivzins.

Mezzanine:

Eine Mischform zwischen Eigen- und
Fremdkapital, wobei einer Firma wirt-
schaftliches oder bilanzielles Eigenkapital
(zum Beispiel tber stille Beteiligungen,
Wandelanleihen oder Nachrangdarlehen)
zugefithrt wird, ohne dafiir Stimm- oder
Einflussnahmerechte abzugeben.

Private Equity:

Kapitalgeber konnen private oder insti-
tutionelle Anleger sein, die sich dadurch
auBerborslich an einem Unternehmen
beteiligen - mit Stimmrechten und Gesell-
schafteranteilen. Durch die damit verbun-
dene Erhéhung der Eigenkapitalquote kann
die Aufnahme von Fremdkapital erleichtert
werden. Nachteil ist die absolute Unterneh-
menstransparenz.

Schuldscheindarlehen:

Langfristige Kredite, die in der Regel von
Banken ausgegeben und dann meist an
Versicherer oder Pensionskassen lbertra-
gen werden. Der Schuldschein beinhaltet
die Verpflichtung zur Riickzahlung und zur
Entrichtung von Zinsen und ist der Beweis
fiir die Vergabe des Darlehens.

Foto: © Trueffelpix - Fotolia.com
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Crowdlending

Wie Anleger und Unternehmer
von Online-Krediten
profitieren konnen

Griinder und Geschéftsflihrer

der Zencap Deutschland GmbH:

Dr. Christian Grobe (li.),
Dr. Matthias Knecht.

Crowdlending heillt eine
neue Finanzierungsform, in
der mehrere Investoren fiir
ein Darlehen aufkommen,
das sie entweder Unterneh-
mern oder Privatpersonen
gewdhren. Vermittelt wer-
den diese fiir beide Seiten
attraktiven Geschéafte (ber
Digitalplattformen wie Zen-
cap oder Lendico aus Berlin.

Wer nicht mehr damit einverstanden ist, dass
Banken die Sparguthaben ihrer Kunden nur noch
mit weniger als zwei Prozent verzinsen, das Geld
ihrer Sparer aber oft fiir Zinssatze tiber acht Pro-
zent verleihen, wird irgendwann auf einer Crowd-
lending-Plattform wie Zencap, Smava, Auxmoney
oder Bergfiirst landen. Hier werden Kreditsu-
chende an Anleger und Investoren vermittelt, die
ihnen - in der Regel gemeinsam - ein Darlehen
zu attraktiven Zinsen gewidhren. ,Crowdlending
ist in Deutschland eine noch recht junge Finan-
zierungsform, flir die wir eine enorme Nachfrage
sehen", sagt Dr. Christian Grobe, Mithegriinder
und Geschéftsfiihrer der Berliner Digital-Platt-
form Zencap. ,Seit unserem Start vor vier Mona-
ten konnten wir bereits Kreditprojekte mit einem
Volumen von tiber einer Million Euro finanzierep.”

In den USA und GroRRbritannien ist Crowdlending
schon (iberaus erfolgreich, dort vergeben solche
Plattformen mittlerweile dreistellige Millionen-
betrage, und zwar pro Monat.

JWir richten uns mit unserem Angebot an kleine
und mittlere Unternehmen mit guter Bonitat und
einem Kreditbedarf von unter 150 000 Euro®,
erljutert Dr. Matthias Knecht, ebenfalls Mitbe-
griinder und Geschaftsfiihrer von Zencap, ,und
bringen sie ohne Umweg (iber Bankberater mit
Investoren zusammen." Damit gewinnen beide
Seiten: Unternehmen erhalten glinstigere Kredi-
te und Anleger bessere Renditen.

Bonitatsprifung

innerhalb von 48 Stunden

Nach der erfolgreichen Bonitatspriifung durch ein
Zencap-Team aus ausgewiesenen Experten stel-
len Kreditnehmer auf der Plattform ihre Projekte
online, moglichst ausfiihrlich und prézise. ,Unsere
Berater geben dabei niitzliche Tipps, weil Inves-
toren natirlich wissen wollen, wo und wie genau
sie ihr Geld anlegen”, so Geschiftsfiihrer Grobe.
Wihrend eines Investitionszeitraums koénnen
die bei uns registrierten Investoren jederzeit Un-
ternehmensinfos einsehen und Betrige ab 100
Euro in diesen Projekten anlegen.” Um das Risiko
auf Investorenseite zu minimieren, wird Anlegern
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geraten, beispielsweise 5.000 Euro nicht in einen
Kredit zu investieren, sondern auf verschiedene
Darlehen zu verteilen. Die Bonitdtspriifung der
kreditsuchenden Unternehmen |4uft &hnlich ab
wie bei den Banken, jedoch deutlich schneller und
effizienter. ,Bei uns werden Kreditanfragen nicht
erst nach zwei Wochen beantwortet, sondern in-
nerhalb von 48 Stunden.” Kredite werden zu Zin-
sen ab 3,99 Prozent pro anno vergeben, zwischen
10.000 und 150.000 Euro mit Laufzeiten zwi-
schen sechs Monaten und finf Jahren. Eine vor-
zeitige AblGsung ist jederzeit kostenfrei moglich,
die Investoren erhalten ihre Zinsen monatlich.

Und mitwelchen Kosten miisseninteressierte Kun-
den bei Zencap rechnen? Mitbegriinder Knecht:
JFur die Qualitdtskontrolle und die Betreuung von
Kreditprojekten erhilt Zencap wahrend der Lauf-
zeit ein minimales Entgelt von Investoren und Un-
ternehmern. Unternehmer zahlen eine einmalige
Gebihr zwischen einem Prozent und 4,5 Prozent
des Nettokreditbetrages, Investoren zahlen ein
Prozent auf jede erhaltene Zahlung.”

Schon 1000 Kreditanfragen

an einem Tag

Unter einem Dach mit Zencap firmiert der Kre-
ditmarktplatz Lendico, der Darlehen zwischen
1.000 und 25.000 Euro von Privatpersonen an

Privatpersonen (P2P) vermittelt.
Das 2013 gegriindete Unterneh-
men hat an einzelnen Tagen bereits
mehr als 1000 Kreditanfragen -
fir Mitgriinder Dr. Dominik Stein-
kihler ,der Nachweis, dass wir mit
Lendico den Mainstream erreicht
haben". Zudem steht Lendico auch
fur mehr Qualitdt im deutschen
Kreditmarkt. Steinkthler: ,Wir
haben als erster Kreditmarkt-
platz das Scoring, die Bewertung
von Kreditrisiken, in Deutschland
eingefihrt.” Nur zehn Prozent aller beantragten
Kreditprojekte erfiillen die Voraussetzungen
und schaffen es, ein Kreditprojekt zu werden, in
das Anleger investieren kdnnen. Was sie dabei
verdienen, kénnen sie selbst steuern. Wer auf
Nummer Sicher gehen will, investiert in konser-
vative Kredite der Klasse A, wer mehr will, kann
bis zur riskanten Klasse E einsteigen. Ein Restrisi-
ko bleibt aber immer. Kommt der Kreditnehmer in
Verzug oder kann gar nicht mehr zahlen, wird der
Fall an ein Inkassounternehmen abgegeben.

Im Gegensatz zu Zencap bleiben Kreditnehmer
und Anleger anonym: ,Sie sollen sich ja nicht an
der Bar begegnen und eventuelle Unstimmigkei-
ten kldren", so Steinkﬂhlgr. u

Geschaftsflihrer der Lendico Global
Services GmbH: Dr. Dominik Steink(ihler.

Almut Friederike
Kaspar
Journalistin

www.lendico.de
www.zencap.de



